% OPTIMISEZ VOTRE GESTION

:
5 DES OPPORTUNITES

360 TRAINING

Gérez efficacement vos opportunités Instaurez les meilleures pratiques
Nos consultants-formateurs accompagnent vos équipes Pour vous assurer de la bonne implantation des
pour maximiser votre gestion d’'opportunités avec meilleures pratiques de gestion d'opportunités, nos
CRM 360 en s’adaptant a vos objectifs et processus en experts impliquent toutes les personnes concernées: les
concession. + équipes de direction et de vente, 'administration et votre

Centre du Développement des Affaires.
Alafin des 14 jours de formation, les données issues de Toujours au fait des actualités de I'industrie, nous nous
votre CRM représenteront le portrait réel de vos activités assurons d’améliorer vos processus pour augmenter le
et résultats durant cette période. retour sur investissement de vos outils.

FORFAIT PERFORMANCE

14 jours de consultation*

e
")\) 8 h de suivi et d'analyse

+ Rencontre avec votre expert 2 fois/mois

CRM360 TRAINING - Test de validation des acquis pour chaque utilisateur
Taches et Suivi des statuts
calendrier
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AUGMENTEZ VOTRE TAUX DE CONVERSION DES AUJOURD'HUI

14 jours de consultation

-+

8 h de suivi et d’analyse

CONTACTEZ VOTRE GESTIONNAIRE DE TERRITOIRE

<> c u N S U I-T I N G 3 6 0 Vous cherchez encore plus de résultats a moyen/long-terme?
Contactez votre gestionnaire de compte pour en apprendre plus

N Ot re eXpe r.t | se VOt re I"é uss itel sur notre ensemble d'offres de consultation CRM Pro 360.
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